GRAMOFLOR

100 Jahre Torfgeschichte

B Vechta. Der Substrathersteller Gra-
moflor (Vechta) feierte im Januar 100
Jahre Torfgeschichte. Vor einem Jahr-
hundert grindete der Urgrof3vater des
heutigen geschéaftsfiihrenden Gesellschaf-
ters, Josef Gramann, das Torfhandels-
geschaft Anton Gramann, der Grund-
stein fur das heutige Unternehmen. Gra-
moflor, traditionsreicher Hersteller von
hochwertigen Qualitatserden ist heute
international tatig und zahlt renommier-
te professionelle Gartenbau- und Fach-
handelsbetriebe zu seinen langjahrigen
Geschaftspartnern.

Die vorausschauende unternehme-
rische Entscheidung Gramanns fur eine
konsequente Fabrikation und Vermarktung
von Brenn- und Torfstreu markiert den
Beginn des gewerblichen Torfabbaus in
der Region Vechta und steht am Anfang
einer bis heute andauernden erfolgreichen
Unternehmensgeschichte.

1991 fiihrt sein Urenkel Josef Gramann
das Torfgeschéft in eine neue Dimension.
Er entscheidet sich zu einer engen Zusam-
menarbeit mit der international tétigen
Ostendorf Firmengruppe, die Uber Pro-
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duktionsstandorte in Vorden und Donstorf
verfugt, und baut das Torfwerk zu einem
der modernsten Substratwerke Europas
mit dem Namen Gramoflor Gartnererden
um.

Ab 1999 folgen Schritt fur Schritt die
eigenstandige Vermarktung, der weitere
Ausbau der zwei hochmodernen Produk-
tionsstandorte in Vechta und Vérden und
die Sicherung eigener Torfgewinnungsfla-
chen in Norddeutschland. 2006 schlief3-
lich werden die bis dahin eigenstandigen
Firmen zur Gramoflor GmbH und Co. KG
verschmolzen. (eb/mb) [ |

Ein Bild aus der Geschichte des Unternehmens, das damals unter dem Namen Torfwerk Anton Gramann

firmierte.

KDO

Bundesweit
agieren

W Oldenburg. Die Kommunale Datenver-
arbeitung Oldenburg (KDO) hat 2007 einen
Umsatz von 14,5 Millionen Euro erwirt-
schaftet. Damit konnte das Software- und
Beratungshaus seinen Umsatz in den letz-
ten fiinf Jahren verdoppeln. Die Mitarbei-
terzahl stieg seit 2002 von 100 auf 170.

»Wir gehdren inzwischen zu den gréRten
Software- und Beratungsh&usern in der
Region“, so KDO-Geschéftsfiihrer Dr. Rolf
Beyer. Die kontinuierlich steigenden Um-
satzzahlen der KDO spiegelten nicht nur
Wachstum, sondern auch eine Neuausrich-
tung wider: Die KDO habe sich von einem
Rechenzentrum zu einem modernen Soft-
ware- und Beratungshaus entwickelt. ,Ne-
ben der zentralen Datenverwaltung ist heute
die Optimierung administrativer Prozesse im
offentlichen Bereich unser Geschaft®, so
Beyer.

Expansionskurs

Ein Beispiel dafir sei die Einflihrung
der kaufménnischen Buchfiihrung in den
Kommunalverwaltungen, die spatestens ab
2012 gesetzlich vorgeschrieben ist. Dafur
mussten Verwaltungsprozesse neu konzi-
piert werden. Die Umsetzung in ein Soft-
waresystem sei dann der zweite Schritt.

FUr eine erfolgreiche Innovation und
Weiterentwicklung brauche man eine ge-
wisse Grofze. Denn nur so kénnten aufwan-
dige Entwicklungsarbeiten dauerhaft solide
finanziert werden. Die KDO will deshalb
Uber ihren traditionellen Markt in der Re-
gion hinausgehen und ihre Produkte und
Dienstleistungen bundesweit vermarkten.
T&tig sei man bereits in Schleswig-Holstein,
Sachsen und Nordrhein-Westfalen.

Der Zweckverband KDO wurde 1971 als
Gemeinschaftseinrichtung kommunaler
Gebietskorperschaften in Weser-Ems ge-
grundet. Das urspringliche Ziel war, die
seinerzeit sehr teure Rechenzentrumstech-
nik durch Biindelung aller Ressourcen auch
kleinen und mittleren Kommunalverwal-
tungen zuganglich zu machen. (eb) m
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