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Gramoflor-Produkte ganz international

Substratehersteller ausVechta feiert in diesem Jahr sein 100-jahriges Bestehen

Yechta (ry) — Wenn Josef Gra-
mann von , Torfkdppen® spricht,
so meint er das nicht als Beleidi-
pung. Und der Chef des Vechtasr
Substrateherstellers  Gramoflor
ist sogar etwas stolz auf die Be-
reichnung. Denn was sein Un-
ternehmen macht, ist mehr als
nur Torf aus dem Moor 211 holen
und weiternuwverkaufen. Allein
die Werke in Vechta und Varden
liefern fast eine halbe Million
Fubikmeter Substrate und Er-
den, und das international.

[ass sich Gramoflor interna-
tional erfolgreich  behanpten
kann, liegt nicht zuletzt an der
Erfahrung der Gramanns: In
diesemn Tahr besteht das Unter-
nehmen seit 100 Jahren. 1902
hétte sich der Grinder Heinrich
Anton Gramann wohl  kaum
vorstellen kdnnen, was aus sei-
nem Handelsgeschaft  einmal
wind: Zundchst wird Torf abge-
baut, zwalf Jahre spiter beginnt
die Herstellung von Presstorf-
ballen, 1926 errichten die Gra-
mianns die erste Torfstrenfabrik.
Ende der 50er tbernimmt An-
ton August Gramann den Be-
trieb, 1984 sttt sein Sohn Josef
Gramann dazu und entscheidet
sich fir die Zusammenarbeit
mit der Ostendorf-Gruppe ans
Vechta. Unter JGramoflor™ wird
die Marke seit 1599 gefuhrt.

Josef Gramann ist ein opti-

mistischer Unternehmer: .Der
Standort  Deuntschland  macht
Spal”, sapt er. Man misse nur
mit dem richtigen Fonzept am
Markt sein. Fur ihn bedeutet
das: Hochwertige Ware mit kon-
stant guter Cualitiat liefern. Bei
Gramoflor wird Torf gedampft,
um dem Profigartenbau ein ab-
solut wildkrantfreies Endpro-
dukt garantieren n konnen; 17
so penannte Beschickungsbun-
ker sorgen dafir, dass stets 17
Fomponenten filr Substrate be-
reitstehen. Dazu kommen 18
Dingedosierer.  Far  die  Mi-
schungen sorgt neben routinier-
tem Personal spezielle Compu-
ter- und Steverungstechnik.

Gramoflor ist ganz gewiss
nicht der pglnstigste Anbieter,
dafiur schatzt der Markt die
Calitiat ans Vechta, Besonders
das Ausland — zwel Drittel des
Umsatzes macht Gramoflor mit
seinen Erdenmischungen unter
inderem in Spanien, Portugal,
Italien, Asien und Osteuropa.
Besonders die Fachlente schit-
zen Gramann-FProdukte, 70 Pro-
zent der Ware geht in den Profi-
Gartenbai

WVor der Zukunft hat Josef
Gramann keine Bange, denn die
100-jahrige Erfahrung des Un-
ternehmens zeige: Wer ehrlich
mit seinen Funden umpgeht, hat
auch Erfalg.™

Die richtige Mischung macht es: Die Zutaten fir Gra-
moflor sind sehr hochwertlg. Das garantiert Kundentreue in der
Branche. Foto: Gramaflor



